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Linea Erre snc
strategie per ricerca nuovi mercati

Luigi Rossi
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IlIl Posizionamento dell’Azienda Linea Erre
strumento:

ACCESS PMI Azioni di Consulenza per lo Sviluppo 
Strategico del Mercato con CNA Innovazione

� Grafico di posizionamento generale per una lettura 
dell’impresa Linea Erre, attraverso un confronto con lo 
strumento del benchmark, ovvero il campione di imprese 
che inserite nella Banca Dati sono state selezionate, il 
codice di attività è DB17546 con numero di addetti  da 6 a 
20. Da qui possiamo ricavare IN CHE MODO LIN CHE MODO L’’IMPRESA IMPRESA 
OPERAOPERA, livello di pratiche, e CHE RISULTATI OTTIENECHE RISULTATI OTTIENE
ovvero livello di performance. 

� Nel grafico seguente il risultato: è importante mantenere 

un buon EQUILIBRIO tra le due dimensioni
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Il livello di presidio dei processi dellIl livello di presidio dei processi dell’’impresa Linea Erreimpresa Linea Erre

� Pianificazione e strategia

� Gestione delle persone

� Relazione con il Cliente

� Innovazione e sviluppo dei Prodotti

� Organizzazione della produzione

� Valore generato
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LA SWOT ANALISYSLA SWOT ANALISYS

Punti Forti:

� Linea Erre è più strutturata rispetto alla 
media nazionale;
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LA SWOT ANALISYSLA SWOT ANALISYS

� Punti Deboli;

� Limitata conoscenza dei nuovi mercati 
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LA STRATEGIALA STRATEGIA

� Ricerca di nuovi mercati

� Come? Attraverso strumenti di marketing 
e l’analisi di potenziali nuovi settori

� Con chi? Università di Bologna con  
sinergie per lo sviluppo di marketing
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OGGIOGGI

� Attività di studio della situazione aziendale

� Strategie da mettere in campo con contributo 
innovativo della Università di Bologna, Regione 
Emilia Romagna IOM (bando regionale per 
l’individuazione di una figura professionale  
in formazione, con uno stage che deve 
essere svolto presso la nostra azienda per 
l'implementazione del piano di marketing 
sul mercato scelto).
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Progressi compiutiProgressi compiuti

� Evidenziati nuovi mercati da esplorare
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DifficoltDifficoltàà

� Economia stagnante

� Crisi di tutti i settori anche quelli presi in 
esame

� Tenuta per essere pronti al riavvio 
economico
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ProposteProposte

� Competere alla pari con altri mercati

� Regole certe non solo all’interno del UE 
ma anche in ingresso 

� Controlli e salubrità

� Definire strategie di trasparenza e 
volontarietà
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Grazie per la Vostra attenzione!!

Linea erre snc
Via 10 settembre 1943, n°10
40011 Anzola dell’Emilia

Bologna 
ITALIA


